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Eine Firmeniibernahme unter Freunden

Die Pfleiderer water system GmbH hat ein Mailander Unternehmen gekauft — Umsatz soll sich verdoppeln

Die Pfleiderer water systems GmbH,
die jingste der inzwischen in die Selb-
standigkeit entlassenen Tochter des
Pfleiderer-Konzems, entwickelt sich
immer mehr zur schonen jungen Frau.
Das Unternehmen, das von Neumarkt
aus bisher Produkte fir die Beliiftung
und Reinigung von Abwdssern entwi-
ckelt und vertrieben hat, hat eben erst
eine ftalienische Firma Ubernommen.
Jetzt kann es komplette Abwasser-
steme liefem — und mitten in der
ise expandieren.

NEUMARKT (nd) - Am vergange-
nen Freitag wurde der Kaufvertrag
unterzeichnet. ,Das war eine freund-
schaftliche Ubernahme", stellt Anto-
nio Giangrasso, der geschaftsfihren-
de Gesellschafter der Pfleiderer water
system (PWS) GmbH, gleich einmal
klar - beherrscht die Ubernahme-
schlacht um Porsche und VW derzeit
doch die Wirtschafisnachrichten.

PWS und die Mailander Firma Tier-
re waren schon lange Geschiftspart-
ner. Die patentierten, energiesparen-
den Beliifter aus Neumarkt versorg-
ten die Bakterien in den biologischen
Klaranlagen der Italiener mit dem
nitigen Sauerstaff.

Nun boten die beiden Hauptgesell-
schafter von Tierre ihre Firma aus Al-
tersgrimden zum Verkautf an. Obwohl
es mehrere Interesseniten gab, tiel den
Signori Tagliaferri und Reschini die
Wahl nicht schwer: Denn PWS mdéch-
te die 15 Arbeitsplédtze erhalten und
kurzfristig auf 20 ausbauen. , Andere
hitten einfach die Patente tibernom-
men und den Standort zugemacht®,
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Antonio Giangrasso (li.) und sein Team in der PWS-Zentrale vor einem der patentierten Beliifter,
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mit denen auch die Bakterien in der Neumarkter Kldranlage ,beatmet” werden.

sagt der kaufmannische Leiter Hubert
Hollrigl. Uber den Kaufpreis wurde,
wie iiblich, Stillschweigen vereinbart.

Auch am Standort Neumarkt mach-
te PWS seinen Mitarbeiterstamm aus-
bauen. Zu den derzeit 30 Beschaftig-
ten sollen in Kiirze noch zwei Jung-In-

genieure hinzustoBen, eine der Stellen
ist laut Geschiaftsfithrer Antonio Gian-
grasso noch offen.

Sein Unternehmen ernte nun die
Friichte jahrelanger Farschungsar-
beit, sagt der gebiirtige Sizilianer.
wVon 200 bis 2004 haben wir nur ge-
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forscht. entwickelt und
patentiert.” Erst mit der
Verdullerung an eine
Investorgruppe um die
Hans Theoc}()':r Pfleiderer
Unternehmensverwal-
tung GmbH & Co. KGim
Jahr 2005 begann so
richtig der Vertrieb der
Produkte: Belifter und
Filtersystem fur Klir-
anlagen, Brunnenfilter,
Kunststoffrohre.

Jetzt, als , Komplett-
systemlieferant* fiir Ab-
wassertechnologie,
schlupft PWS in die fith-
rende Rolle auf dem Ge-
biet der biologischen Ab-
wasserbehandlung. Das
schlagt sich in den Um-
satzzahlen nieder: Wa-
Ten es im vergangenen
Jahr neun Millionen
Euro, so wichst das Un-
ternehmen heuer dank
des aktuellen Zukaufs in
den zweistelligen Millio-
nenbereich. , Mittelfris-
tig wollen wir den
Umsatz von 2008 verdop-
peln®, sagt Giangrasso.

Der zukunftstrachtig-
ste Absatzmarkt sei in
den néchsten Jahren wohl Rum&nien,
wo PWS heute schon préasent ist. Der-
zeil fliellen viele EU-Gelder in den
ehemaligen Ostblockstaat, doch die
Kanalisatinn ist dort noch arg unter-
entwickelt, ganz zu schweigen von
den Klaranlagen.
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